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Gereelde Vrae

Hoe is dit enigsins moontlik dat Oté

kunsmis teen wesenlike laer pryse
kan aanbied?

® |n beginsel het Oté ‘n hart om boere te help om insetkoste
te verlaag ten einde volhoubaar te boer.

® Ditis dus ‘n doelbewustelike besluit van Oté om ‘n wen-wen

verhouding tussen Oté en boere te vestig waar albel ‘n
gemaklike bestaan kan maak.

® Oté hef dus deurentyd slegs ‘n vaste transaksiefool per ton In
plaas daarvan om boere uit te buit deur met opportunistiese
hoé winste soos sommige tradisionele kunsmis verskaffers.

® \Verder gebruik Oté tegnologie om die ketting tussen die
Invoerder en die boer korter te maak deur die tradisionele
middelman uit te skakel wat beteken dat die oorhoofse kostes
van so ‘n middelman, asook die hoé winsgrense van die
tradisionele kunsmis verskaffers uitgeskakel word.

Word daar enigsins ingeboet op die
kwaliteit van die kunsmis wat Oté verskaf
ten einde die prys te kan verlaag?

® Die antwoord is ‘n definitiewe “NEE".

® Nie net word die kunsmis wat Oté verskaf van presies dieselfde

verskaffers aangekoop nie, maar dit is ook presies dieselfde
kunsmis.

® Alle kunsmis is geregistreer by die Misstof Vereeniging en het
die vereiste registrasienommers.

® Alle kunsmis kom met ‘n waarborg van die verskaffer.
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Watter maatreéls is in plek om seker
te maak die kunsmis wat op die plaas

afgelewer word is op die standaard
wat die boer verwag?

® Vir elke besending kunsmis wat Oté aanbied is daar vooraf ‘n
spesifikasie blad beskikbaar wat die kwaliteit van die kunsmis
bevestig sodat ‘n boer presies weet wat hy koop.

® Oté se verskaffer onderneem om alle kunsmis wat by hulle
store afgelaal word vooraf te sif wanneer dit nodig is, om
seker te maak stof of klont probleme word beperk.

® Deur die middelman uit te skakel word die kunsmis effektief
twee keer minder hanteer deur dit nie ook by die middelman
af te laal en weer op te laal nie, maar direk by die boer op sy
plaas. Hoe minder die kunsmis hanteer word hoe minder die
kans vir verwering en uiteindelik stof en klonte.

4

Hoe kan ek seker wees my geld is

veilig sodat ek nie vir kunsmis betaal
wat ek dan nie kry nie?

® Otéisin die proses om ‘n samewerking te finaliseer met ‘n

betroubare derde-party betaalstelsel. Meer besonderhede sal
bekend gemaak word sodra dit gefinaliseer is.

® As rolspeler in die Landousektor, besef Oté dat ons reputasie
van uiterse belang is en dat daar geen risiko aan enige partye
kan wees nie. Ons huidige prosesse maak daarvoor voorsiening
dat risko beperk is. Kontak gerus vir Oté om verwysings te
bekom van transakies wat alreeds afgehandel is.
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In watter verpakking is die
kunsmis beskikbaar?

® Los maat; 50kg sakkies in1ton “sling-bags”; 1000kg sakke.
Al hierdie verpakkings word in 34-ton vragte verskeep.

Hoekom stel Oté voor dat boere hulle

kunsmis sover as moontlik in
losmaat neem?

® Soo0s enige besigheid moet ‘n boer ook voortdurend
alternatiewe opsies oorweeg om sy insetkoste so laag as
moontlik te hou ten einde volhoubaarheid te verseker. Hier
IS ‘n geleentheid vir ‘n wesenlike addisionele besparing.

® Die boer spaar dadelik ‘n minimum van R220 per ton
aan versakkingskoste.

® |n meeste gebiede is “side-tipper” vragmotors meer beskikbaar

as platbak vragmotors en is die besparing op ‘n “side-tipper”

vragmotor teenoor ‘n platbak vragmotor ten minste R100 per ton.

® ‘n Addisionele minimum besparing van R320 per ton maak ‘n
wesenlike verskil in ‘n boer se totale kunsmis rekening.

Hoekom fokus Oté daarop om “straights”

beskikbaar te maak aan boere In plaas

van vooraf vermengde kunsmis?

® Onssiening is dat boere die beste weet hoe om voedingstowwe

op sy plaas toe te dien en hulle doen navorsing deur goeie
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Inligting te bekom om die beste besluit vir sy boerdery
te neem.

® Ons weet ook dat Boere aan die voorpunt staan wanneer dit kom
by die gebruik van beter tegnologie en dat hulle alreeds beskik
oor die volgende inligting wat nodig Is om te bepaal watter tipe
voedingstowwe In bepaalde hoeveelhede toegedien moet word
om opbrengs te optimaliseer:

— Grond ontledings
— Opbrengs verslae per area

® Die nodige toerusting om spesifieke voedingstowwe op ‘n
spesifieke area op die lande in die korrekte hoeveelhede toe te
dien is ook deesdae bale meer beskikbaar en bekostigbaar as In
die verlede.

® Behalwe dus dat die boer kunsmis bespaar deur net die nodige
voedingstowwe toe te dien wat op ‘n spesifieke area benodig
word spaar die boer verder ook aan koste van vermenging.

e \Verwys na die volgende artikel https://www.otegroup.co.za/
en/the-advantages-of-straight-fertiliser/

Wanneer is die beste tyd om aan

te koop?

e Ditbly‘n uitdagende vraag en Oté het begrip wat se groot
besluit dit vir ‘n boer i1Is om te maak.

® En alhoewel niemand met sekerheid kan sé wanneer die regte
tyd 1s om aan te koop nie stel Oté die volgende beskikbaar om
boere te help met die besluit:

— Grafieke met die weeklikse wéreldprys oor die afgelope 7 jaar
en ook vir die jaar-totdatum sodat boere die tendens kan volqg.

— Ons verskaffers se opinie oor mark kragte wat ‘n invloed
kan hé op die prysbeweging.

— Weeklikse pryse van voorraad wat beskikbaar is in SA

HIERDIE IS VRAE WAT MEES DIKWELS GEVRA WORD,
KONTAK ONS MET ENIGE ANDER VRAE
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